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PERFORMANCE der Nutzfahrzeughersteller

Vergleich der Jahre 2008, 2009 & 1. Halbjahr 2010 | September 2010



Eckdaten zur Methodik der Studie

Betrachtungsziel Betrachtungsobjekt

Wie ist das Ziel der Studie? Wer wurde analysiert?
- Hersteller mittlerer & schwerer Hersteller leichter Nutzfahrzeuge**
@ PACORR | M @ @ wes TS Nutzfahrzeuge und Busse
oEd Mercedes enz =) 1. Daimler AG 1. ChangAn 8. Nissan
[ ; _— vorvo 2. Volvo 2. Mercedes Benz 9. PSA
<> O  @scana . 3. MAN 3. DongFeng 10. Renault
@ & - ngan:w @ ek g nino lg Eiathrofessional }; _SI_AIC
q/9v N . — . Navistar . For . Tata
e TATA Byrans DAIMLER e 6. Paccar 6. GM 13. Toyota
7. Scania 7. VWN
PERFORMANCE 2008, 2009 & 1.HJ 2010 19 Automobilhersteller
Betrachtungsumfang Betrachtungswinkel
Was wurde analysiert? Worauf muss geachtet werden?
Basierend auf den jeweiligen Jahresabschlussberichten und Halbjahresberichten = Alle €-Betrige basieren auf einem Wechselkurs des jeweiligen Stichtags (31.12.08,
wurden folgende GroBen separat ausgewiesen: 31.12.09, 30.06.2010)
: IL:JiTaSrE:;Ze’:gebnis (EBIT oder Operating Profit)* = Sofern moglich wurqen Werte der Finanzdienstlgister oqer a_uﬁe.rgewéhnliche
= Absatz Aufwendungen/Ertrage herausgerechnet bzw. nicht beriicksichtigt
* Mitarbeiterzahlen* = Es wurden je nach Finanzbericht unterschiedliche, verfiigbare Finanzkennzahlen
Bei den Herstellern der leichten Nutzfahrzeuge wurden die Absatzzahlen von ,,Global verglichen (EBIT, Profit Before Tax und Operating Profit)
Insight” erhoben.
Key Performance Indicators (KPI) Aufbereitete Daten aus den Geschéftsberichten
* ausgenommen leichte Nutzfahrzeuge <ét ** alle Nutzfahrzeuge <6t
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Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

PACCAR

VOLVO

FIVANEN) |
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Umsatz 2009 mit Veranderung zu 2008
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

DAIMLER

(@

N/"STAR an 0 SCANIA

Daimler Volvo MAN Hino Navistar Paccar Scania

@ Veranderung =

Umsatz in Mio. €
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Umsatz Verlierer der Krise 2008 zu 2009
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

VOLVO ® ©® scana DAIMLER

Volvo MAN Scania Navistar Daimler Hino Paccar

@ Veranderung =
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Umsatz 1. HJ 2010 mit Veranderung zu 1. HJ 2009
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

DAIMLER

PACCAR @ scanIA

Daimler Volvo Hino MAN Scania Paccar Navistar

@ Veranderung =

Umsatz in Mio. €
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Umsatz Gewinner nach der Krise 1. HJ 2009 zu 1. HJ 2010
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

DAIMLER

N/YISTAR

Hino Paccar MAN Scania Volvo Daimler Navistar

@ Veranderung =

Umsatz in Mio. €

September 2010 THE RESULTANTS. Chart 7



Operatives Ergebnis 2009 mit Veranderung zu 2008
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

D scaNA (é@ PACCAR mivio DAIMLER VOLVO
48

Scania Navistar MAN Paccar Hino Daimler Volvo

@ Verdnderung = -198%
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Operatives Ergebnis 1. HJ 2010 mit Veranderung zu 1. HJ 2009
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse
@ scaNnIA
DAIMLER

vorvo

MARN
PACCAR

Scania Daimler Volvo Hino MAN Paccar Navistar

@ Veranderung =

Umsatz in Mio. €
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Absatz 2009 mit Veranderung zu 2008
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

DAIMLER

N/YISTAR

Daimler Volvo Navistar Hino Paccar MAN Scania

@ Veranderung =

in Einheiten
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Absatz Verlierer der Krise 2008 zu 2009
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

Q scana DAIMLER VOLVO PACCAR MLALN

N/ YISTAR

Navistar Hino Scania Daimler Volvo Paccar MAN

@ Veranderung =
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Absatz 1. HJ 2010 mit Veranderung zu 1. HJ 2009
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

DAIMLER

(N/AYISTAR)| (
T T b

Daimler Volvo Hino Navistar Scania MAN

@ Veranderung =

in Einheiten
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Absatz Gewinner nach der Krise 1. HJ 2009 zu 1. HJ 2010
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

DAIMLER

N/YISTAR

MAN
1%

Hino Scania Daimler Volvo Navistar MAN

@ Veranderung =
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+

Mitarbeiterzahlen-Entwicklung und Veranderung 2008 bis 1. HJ 2010
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

DAIMLER VOLVO

é;_ﬁ © scania

- - PACCAR

Daimler Volvo MAN Scania Paccar Navistar

[ ] 2008 [ 2009 I 1.HJ 2010 L% 1 T % I Veranderung 2008-1.HJ 2010
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Backup
- Mittlere & schwere Nutzfahrzeuge, Busse

PACCAR

VOLVO

© scaNIA

DAIMLER

AN NAYVISTAR

>



Performance Daimler* [1/2]

Umsatz in Mio. €

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

2008 vs. 2009

+
DAIMLER

EBIT in Mio. €

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

| | '\ -536 |
33.380 11.142
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010
A A
-32% +16% -141% +203%
v v

Quelle: Daimler AG Finanzbericht * Daimler Trucks & Buses
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+

Performance Daimler* [2/2] DAIMLER

Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen**

2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008*** 2009*** 1.HJ 2010***

12.665 134.651 97.525
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2010
A
-43% +29% -10% -1%
e e

Quelle: Daimler AG Finanzbericht * Daimler Trucks & Buses ** inkl. Zeitarbeitnehmer *** Stichtag 31.12.08,31.12.09 und 30.06.10
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Performance Hino [1/2]

Net Sales in Mio. €*

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

+>

Operating Income in Mio. €*

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

34
-254
9.864 2.642
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010
A A
-35% +127% ~854% +204%

v v
Quelle: Hino Finanzbericht Umrechnungskurse: 31.12.08 1TYEN=0,0079€ / 31.12.09 1YEN=0,0075€ / 30.06.10 1TYEN=0,0092€
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+
Performance Hino [2/2]

Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen**
2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008 2009 1.HJ 2010

k. A.

111.637 34.588
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1HJ 2010
—_
-33% +50%
—_ =

Quelle: Hino Finanzbericht
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Performance MAN* [1/2]

Umsatz in Mio. €

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

2008 vs. 2009

Operatives Ergebnis in Mio. €

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

10.610 3.644 1.056 1 18 l
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010
A A
-26% +32% -91% +900%
v v

Quelle: MAN Finanzbericht * inkl. MAN Latin America (ab 2009)
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Performance MAN* [2/2]

Absatz in Einheiten

Mitarbeiterzahlen**

+>

s

2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008*** 2009*** 1.HJ 2010%***
103.705 24.346 l 36.010
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2010
—_
-55% 1% -12% 1%
—_ =

Quelle: MAN Finanzbericht *inkl. MAN Latin America (ab 2009) ** inkl. Zeitarbeitnehmer *** Stichtag 31.12.08,31.12.09 und 30.06.10
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+>
Performance Navistar* [1/2] Al

Sales in Mio. €** Income before tax in Mio. €**

2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008 vs. 2009*** 1.HJ 2009*** vs. 1.HJ 2010

7.393 2.677 137
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010
—_ —_
-31% +9% +68% ~62%
—_— —_—

Quelle: Navistar Finanzbericht * Geschéftsjahr 1.11.- 31.10. ** Umrechnungskurse: 31.12.08 1$=0,7166€ / 31.12.09 1$=0,698€ / 30.06.10 1$=0,8174€
*** inkl. Lieferungen aus Bestellungen des U.S. Militar aus 2007 und 2008; exkl. , out-of-period” adjustments von 29 Mio.$
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+>
Performance Navistar* [2/2] Al

Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen**

2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008*** 2009*** 1.HJ 2010***

k. A.
102.200 36.100 17.800
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2010
—_ _
~25% +15% +1%
—_ =

Quelle: Navistar Finanzbericht * Geschéftsjahr 1.11.-31.10 ** inkl. Zeitarbeitnehmer *** Stichtag 31.12.08,31.12.09
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Performance Paccar [1/2]

Net Sales in Mio. €*

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

2008 vs. 2009

+>
PACCAR

Income before tax in Mio. €*

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

9.824 2.326 833 48 14 l
| | | | | —_| |
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010
A A
-50% +48% -94% +883%
\/ \/

Quelle: Paccar Finanzbericht * Umrechnungskurse: 31.12.08 1$=0,7166€ / 31.12.09 1$=0,698€ / 30.06.10 1$=0,8174€
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+

Performance Paccar [2/2] PACCAR

Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen**

2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008** 2009** 1.HJ 2010**

k. A.
125.900 18.000
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1HJ 2010
—_
-52% 17% 7%
—_— —_—

Quelle: Paccar Finanzbericht * inkl. Zeitarbeitnehmer ** Stichtag 31.12.08,31.12.09 und 30.06.10
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Performance Scania* [1/2]

+
SCANIA

Net Sales in Mio. €* Operating Income in Mio. €**

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

5.827 2.953 1.106 iiﬁ 52 l
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010
—_ —_
-30% +32% “77% +1024%
v v

Quelle: Scania Finanzbericht * Scania Trucks & Buses ** Umrechnungskurse: 31.12.08 1SEK=0,0914€ / 31.12.09 1SEK=0,0975€ / 30.06.10 1SEK=0,105€
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+
Performance Scania* [2/2] © scaNIA

Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen**
2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008*** 2009*** 1.HJ 2010***

73.793 20.667 34.777
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2010
—_ —_
-41% +37% -7% +4%
—_— —_—

Quelle: Scania Finanzbericht ** Scanian Group; inkl. Zeitarbeitnehmer *** Stichtag 31.12.08,31.12.09 und 30.06.10
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Performance Volvo* [1/2]

Net Sales in Mio. €**

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

VOLVO

Operating Income in Mio. €**

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

-719
20.199 7.760
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010
—_ —_
~24% +20% -198% +163%
—_— —_—

Quelle: Volvo Finanzbericht * Volvo Trucks & Buses ** Umrechnungskurse: 31.12.08 1SEK=0,0914€ / 31.12.09 1SEK=0,0975€ / 30.06.10 1SEK=0,105€
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VOLVO
Performance Volvo* [2/2]
Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen**
2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008*** 2009*** 1.HJ 2010***
261.088 66.131 101.380
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2010
e
-47% +28% -11% -2%

S A

Quelle: Volvo Finanzbericht ** Volvo Group; ohne Zeitarbeitnehmer *** Stichtag 31.12.08, 31.12.09 und 30.06.10
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Leichte Nutzfahrzeuge
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Absatz 2009 mit Veranderung zu 2008
- Leichte Nutzfahrzeuge

TOYOTA

AN @

e
oM PEUGE(;l
CITROEN @ @ 1’\7'?’\ @

GM Ford Toyota Chang An SAIC Nissan DongFeng PSA VWN Fiat Tata Renault Mercedes

Professional Benz

@ Veranderung =

in TSD Einheiten
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Absatz Verlierer und Gewinner der Krise 2008 zu 2009
- Leichte Nutzfahrzeuge

AT @ o

o 2@ @ g @ O
ovorn D reuceoT| Y e =

CITROEN Mercedes-Benz

Chang An SAIC DongFeng Tata Toyota Ford PSA VWN Fiat Renault Nissan GM Mercedes

Professional Benz

@ Veranderung =
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Absatz 1. HJ 2010 mit Veranderung zu 1. HJ 2009
- Leichte Nutzfahrzeuge

Qkz=s
TOYOTA CHANG AN Bl

©

=~ 2 .0 e
T Ty | e YT E o
m W - - —-— Mercedes-Benz

Ford GM Toyota Chang An SAIC Nissan DongFeng PSA VWN Fiat Tata Renault Mercedes

Professional Benz

@ Veranderung =

in TSD Einheiten
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Absatz Gewinner nach der Krise 1.HJ 2009 zu 1.HJ 2010
- Leichte Nutzfahrzeuge

Q@
DFv @

Mercedes-Benz

@ 1M ?T':S

(SE2 PSA
Nutzfahrzeuge —— \:m PEUGEOT l
TOYOTA CITROEN

DengFeng Mercedes Chang An Fiat Tata SAIC Ford Renault VWN GM Toyota PSA Nissan

Benz Professional

@ Veranderung =
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Backup
- Leichte Nutzfahrzeuge

]

TOYOTA REBMI

KSESE
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Performance Chang An

+

KESF

CHANG AN BUS

Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

644.565

2008

2009

542.363

1 HJ 2009

1HJ 2010

— %

Quelle: Global Insight
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Performance DongFeng

+>

|

Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

269.353

2008

2009

181.877

1 HJ 2009

1HJ 2010

Quelle: Global Insight

September 2010
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+>

Performance Fiat Professional @
(=

Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

408.700

2008 2009

142.291

1 HJ 2009

1HJ 2010

Quelle: Fiat Group Finanzbericht
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Performance Ford

2008 vs. 2009

+>

Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten

1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

2.016.448

2008

2009

783.497

1HJ 2010

1 HJ 2009

Quelle: Global Insight
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Performance GM

Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

Absatz in Einheiten
1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

2.331.601

2008

2009

791.639

1 HJ 2009

1HJ 2010

Quelle: Global Insight

September 2010
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Performance Mercedes Benz*

Mercedes-Benz

Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

287.198

2008

2009

70.705

1 HJ 2009

1HJ 2010

Quelle: Daimler AG Finanzbericht * Mercedes Benz Vans

September 2010

THE RESULTANTS.

Chart 41




Performance Mercedes Benz*

Umsatz in Mio. €

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

2008 vs. 2009

Mercedes-Benz

Operatives Ergebnis in Mio. €

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

Bl

818 26
I T __|
9.479 2.772 e
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010
A A
-34% +33% -97% +289%
v v

Quelle: Daimler AG Finanzbericht * Mercedes Benz Vans

September 2010
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Performance Nissan

Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

Absatz in Einheiten
1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

)e

ISSA

732.875

272.334

2008 2009

1 HJ 2009 1HJ 2010

Quelle: Global Insight
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Performance PSA

2008 vs. 2009

+

PEUGEOT
CITROEN

Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten

1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

443.845

2008

2009

183.523

1HJ 2010

1 HJ 2009

Quelle: Global Insight
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Performance Renault

Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

Absatz in Einheiten
1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

349.639

2008

2009

130.517

1 HJ 2009

1HJ 2010

Quelle: Global Insight
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Performance SAIC

Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

Absatz in Einheiten
1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

+>

&

617.501

496.424

2008 2009

1 HJ 2009 1HJ 2010

Quelle: Global Insight
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+>

W

Performance Tata

TATA

Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

250.045

2008

2009

127.313

1 HJ 2009

1HJ 2010

Quelle: Global Insight

September 2010
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g

CIPOA
Performance Toyota Qo)
TOYOTA
Absatz in Einheiten Absatz in Einheiten
2008 vs. 2009 1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

1.685.524 653.210

2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010
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Performance Volkswagen Nutzfahrzeuge (VWN)

Absatz in Einheiten

2008 vs. 2009

Absatz in Einheiten
1. HJ 2009 vs. 1. HJ 2010

P

Nutzfahrzeuge

447.244

172.400

2008 2009

1 HJ 2009 1HJ 2010

Quelle: Volkswagen Nutzfahrzeuge Finanzbericht
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Performance Volkswagen Nutzfahrzeuge (VWN)

Umsatz in Mio. €

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

+>

@

Nutzfahrzeuge

Operatives Ergebnis in Mio. €

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

9.607 2.656 i -3
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010
A A
-45% +33% -165% +227%

\/7 \/7

Quelle: Volkswagen Nutzfahrzeuge Finanzbericht

* exkl. Erlos aus dem Verkauf der Volkswagen Caminhoes e Onibus IndUstria e Comércio de Veiculos Comerciais Ltd., Resende (556 Mio. €]
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Anhang
- Schwere & leichte Nutzfahrzeuge

ISU2U

IVECO

>



Performance Iveco* [1/2]

Net Sales in Mio. €

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

2008 vs. 2009

+
IVECO

Operating Income in Mio. €

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

719 by
10.894 3.296 | 90 78
2008 2009 1HJ2009  1HJ2010 2008 2009 1HJ2009  1HJ2010
—_ —_
-34% +15% -112% +163%
v v

* lveco schwere & leichte Nutzfahrzeuge

September 2010

THER
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>
Performance Iveco* [2/2] IVECO

Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen**

2008 vs. 2009 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008*** 2009*** 1.HJ 2010

k. A.
191.989 47.397 27.108
2008 2009 1 HJ 2009 1 HJ 2010 2008 2009 1 HJ 2010
A
-46% +29% -8%
v v

* lveco schwere & leichte Nutzfahrzeuge **inkl. Zeitarbeitnehmer: exkl. IVECO Powertrain *** Stichtag 31.12.08,31.12.09
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Performance Isuzu* [1/2]

Net Sales in Mio. €**

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

+>
ISU2U

Operating Income in Mio. €**

2008 vs. 2009

1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010

559
14.382 3.090
2008 2009 1HJ2009  1HJ2010 2008 2009 1HJ2009  1HJ2010
—_ —_
-50% +114% -129% +263%
v v

* Isuzu schwere & leichte Nutzfahrzeuge ** Umrechnungskurse:31.12.08 1YEN=0,0079€ / 31.12.09 1YEN=0,0075€ / 30.06.10 1YEN=0,0092€

September 2010

THE RESULTANTS.
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+

Performance Isuzu* [2/2] ISU2U

Absatz in Einheiten Mitarbeiterzahlen

2008** vs. 2009*** 1.HJ 2009 vs. 1.HJ 2010 2008 2009 1.HJ 2010
k. A. k. A.
554.224
2008 2009 1 HJ 2009 1HJ 2010 2008 2009 1HJ 2010
-23%
e S

* |suzu schwere & leichte Nutzfahrzeuge ** Fiscal Year 2009 *** Fiscal Year 2010
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THE RESULTANTS.

PROGENIUM GmbH & Co. KG PROGENIUM GmbH & Co. KG

OsterwaldstraBle 10, Haus D Oranienburger Strale 5

80805 MUNICH 10178 BERLIN
phone: +49.89.315.687.80 phone: +49.30.280.926.50
fax: +49.89.315.687.85 fax: +49.30.280.926.77

munich@PROGENIUM.com berlin@PROGENIUM.com

Dr. Michael Mandat

+49.170.927.286.2

PROGENIUM GmbH & Co. KG

22 Apsley House, 23-29 Finchley Road
LONDON NW8 ONX, UK

phone: +44 (0) 77 - 044 993 00

london(@PROGENIUM.com

www.PROGENIUM.com
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PROGENIUM +>

michael.mandat@PROGENIUM.com

PROGENIUM (Shanghai) Co., Limited

Hualian Development Mansion | Office 307
728 Xinhua Road, Changning District
SHANGHAI 200052, China

phone: + 86 (0] 21 - 628 252 52
shanghai@PROGENIUM.com
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PROGENIUM GmbH & Co. KG

Schlossstrafie 30
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phone: +49.8641.692.333
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